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Акт осмотра объекта (квартиры)
I часть Карта Объекта
Что бы мне легче было предлагать вашу квартиру, разрешите задать вам несколько вопросов?
Ваши полные ФИО: ______________________________________________Дата осмотра «________»
Телефон для связи: _______________________________Вы собственник с: ___________г. Кв№____;
Объект приобретался в браке: да/нет; Нужно ли согласие супруга на продажу да/нет;
Квартира 1-2-3-4-ех комн.; Адрес: ________________________________________________________
Давайте пропишем особенности дома:
Планировка (тип дома): общежитие; инд. Проект; хрущёвка; бреж; сталинка; Серия: ____________
Материал дома: панель, кирпич, монолит-кирпич, блочный, _________________________________
Этаж/Этажность: _____/______ Торцевая: да/нет; Угловая: да/нет; Площадь общая: ____________; Площадь жилая: ___________; Площадь по комнат:_________________Балкон/Лоджия _____кв.м; Ремонт в кв.: ______________________;                    Площадь кухни: ____________;     Сан. Узел: раздельный/совмещённый;             Сантехника: новая/старая; Состояние труб: __________; Счётчики: ___________________________;
Перепланировка: да/нет, (Узаконена?)___________; Радиаторы: старые, новые, чугун, металл;
Кладовка: есть/нет; Плита: газ/электро; Вода: газ/центральное; 
Вид из окна: во двор/на улицу/проезжая часть: ________; 
Лифт: да/нет, состояние: плохое/хорошее; Мусоропровод: есть/нет, работает/не работает;
Год постройки дома: __________; Состояние подъезда: плохое/хорошее/удовлетворительное;
Мебель, которая остаётся в квартире: ___________________________________________________;
Кто проживает в квартире: ______ человек, всего ______собственников; ____детей собственников;
Документы: 
ФИО (возраст) собственников: _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________;
Правоустанавливающие документы: ДКП/Инвестирование/Приватизация/Наследство/__________;
Сколько лет в собственности__________, Если возникает налог , знает ли сумму налога________
Количество зарегистрированных в квартире: _______; Выпишутся до/после сделки;
Продажа: свободная/альтернативная; ___________________________________________________;
Цена объекта: ___________ Когда определялись с ценой, от чего отталкивались? ______________;
Если будет реальный покупатель, готовы продавать квартиру по рыночной цене? Да/Нет/Не знаю;
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II Часть Работа с клиентом
Причина продажи: ____________________________________________________________________; 
В какой срок и почему Вам нужно решить задачу? ________________________________________;
Если не торопятся, то чего будете ждать?_________________________________________________;
Как давно продаёте? _________________ Менялась ли цена за это время? ____________________;
Как вы думаете по чему не продали (по мнению собств.) ___________________________________;
С кем вы будете советоваться принимая решение, по продаже: ______________________________;
Объект покупки (альтернативы):
Кол-во комнат:_______; Площадь________; Серия/тип дома:__________; Этажность:____________;
Район города:________________________________________________________________________;
Какие доп. Требование к покупке? ______________________________________________________;
Смотрели уже объекты? Что понравилось? Что нет? ____________________________________________________________________________________;
Планируемая цена покупки:_______________________; Нужна доплата? ______________________;
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